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Al lado de Agrymet, empresa de tecnología especializada en agrometeorología, y de Sombrero
Seguros, una de las mayores aseguradoras agrícolas de Brasil, Horiens participó de la 22ª
Conferencia Internacional DATAGRO sobre Azúcar y Etanol, uno de los principales eventos
técnicos y de negocios del sector del azúcar y del alcohol.

Las empresas presentaron al mercado una solución inédita de gestión y transferencia de riesgo
dirigida a la agroindustria. Se trata de Agrymetric, un seguro paramétrico agroclimático basado en
agrometeorología y ciencia de datos, altamente personalizable para reflejar el real perfil de riesgo
de cada zafra.

Junto con Agrymet, Horiens actuó en la concepción del producto, aportando conocimiento de
gestión de riesgos y seguros y, también, su experiencia en ciencia de datos, consolidada por
medio de su laboratorio de riesgos, Risk Labs. Sombrero es la responsable de la comercialización
de la solución en el mercado. “El mercado estaba carente de un producto de seguros que tuviese
alta adhesión a la realidad del productor. Agrymetric es una innovación que puede cambiar el
paradigma de seguros agrícolas”, puntúa José Bernardo de Medeiros, director de riesgos y
seguros de Horiens.

Para Bárbara Sentelhas, cofundadora de Agrymetric y CEO de Agrymet, la nueva solución puede
de hecho ser considerada una herramienta estratégica de gestión de riesgos para los productores
rurales. “Es un producto que representa el futuro del mercado de seguros, basado en datos,
tecnología, conocimiento y personalización”, destaca Bárbara.



Mercado de seguros agrícolas
La agricultura es altamente impactada por diversos riesgos y el más relevante de ellos es el clima,
ya que del 50 al 80% de la productividad agrícola está condicionada a las condiciones climáticas,
escenario que trae cada vez más desafíos a los productores. Solo en los últimos años, la
agroindustria brasileña acumuló pérdidas de mil millones de reales, debido en gran parte a
eventos relacionados al clima.

Incluso ante este escenario de vulnerabilidades y pérdidas, actualmente solamente el 20% de las
áreas cultivadas en el país son aseguradas. “La baja adhesión a los seguros agrícolas puede ser
explicada por la relación costo x beneficio del seguro agrícola tradicional”, apunta Bárbara.

Base de datos climáticos desfasada, ausencia de datos de productividad real del productor,
precificación del seguro por medias históricas de clima y productividad y condiciones
estandarizadas para la contratación del seguro son factores que acaban elevando las
incertidumbres y, consecuentemente, el costo del seguro.

Conozca el seguro paramétrico Agrymetric: costo más competitivo y mayor efectividad
La tecnología y el trabajo de ciencia de datos fueron la clave para el desarrollo de este nuevo
producto de seguros. Esta metodología permite que sean definidos los gatillos climáticos y la
productividad indemnizable, con posibilidad de elección de condiciones específicas para cada
cliente.

El resultado es la mejor precificación del seguro y más transparencia y efectividad de la
transferencia del riesgo a la regulación de sinistros.

Enfoque en el mercado de caña de azúcar

Inicialmente, Agrymetric está disponible para clientes del área de caña de azúcar, incluso con la
posibilidad de utilización para ciclos de siembra de leguminosas que anteceden la renovación de
los cañaverales. La elección ocurrió porque la caña de azúcar y cultivos asociados aún tienen baja
cobertura por seguros agrícolas tradicionales.

“Agrymetric nace de una conjugación de esfuerzos con colaboradores especializados en gestión
de riesgos y en tecnología agrícola para proporcionar coberturas personalizadas que satisfagan
las demandas de productores rurales de gran tamaño, en especial del sector del azúcar y del
alcohol”, concluye Leonardo Paixão, CEO de Sombrero.

Para conocer más, visite: www.agrymetric.com y vea el vídeo de Agrymetric.

http://www.agrymetric.com/
https://youtu.be/4mJDmXrUpb0

